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Цены на зерновые и масличные  
в сентябре оказались ниже 
прошлогодних. Об этом свидетельствует 
ценовой мониторинг областного 
Министерства сельского хозяйства. 
Пшеницу 3-го класса этой осенью 
ростовские трейдеры покупают 
дешевле на 25%, подсолнечник —  
на 35%.

Снижение цен на зерно в этом году обуслов-
лено хорошим урожаем. По оценке россий-
ского Минсельхоза, в этом году страна соберет 
минимум 90 тонн, а если повезет с погодой, 
то и 100 тонн зерна. На минувшей неделе, по 
данным ведомства, было намолочено уже свы-
ше 75 млн тонн. Угроза незапланированных 
потерь все еще остается из-за непривычно 
дождливого сентября. Однако текущий сбор 
уже превысил показатель прошлого года, ког-
да было собрано 70,4 млн тонн (Росстат). В 
2011 году было собрано 94,2 млн тонн.

Неудивительно, что закупочные цены на 
зерно в этом году заметно ниже, чем год назад. 

Пшеницу 3-го класса ростовские зернотрей-
деры покупают, согласно данным областного 
Минсельхоза, по 7673 рубля за тонну, под-
солнечник — по 11260 рублей за тонну (см. 
таблицу).

В сентябре 2012 года, согласно данным 
областного Минсельхоза, один из ведущих 
зернотрейдеров «Астон» закупал в Ростове 
пшеницу 3-го класса по 10,1 тыс. рублей за 
тонну (с НДС), подсолнечник — по 18 тыс. 
руб. за тонну. Таким образом, снижение цен 
по сравнению с прошлым годом составляет 
25% и 35% соответственно.

— Сейчас очень многие продавцы зерна 
заняли выжидательную позицию, надеясь на 
лучшую конъюнктуру, — делится наблюдения-
ми руководитель отдела закупок ООО «Южный 
центр» (Южная сырьевая компания) Денис 
Рассказов. — Это вынуждает покупателей, 
которым нужен товар, повышать цену. Однако 
покупают сейчас мало. Повышенным спросом 
пользуется качественная пшеница. В целом на 
рынке в этом году товара довольно много — и 
на внутреннем, и на внешнем. Украина со-

Высокий урожай придавил цены на зерно

новости

Информация об изменении закупочных цен на зерновые и масличные культуры и масло по Ростовской 
области и другим регионам с 23 июля по 20 сентября 2013 года, руб. за тонну, с учетом НДС (доставка на 

элеватор)
Пш. 3-го 
класса

Пш. 4-го 
класса

Пш. 5-го 
класса

Ячмень Кукуруза Подсол-
нечник

Масло под-
солнечное

Лен

Перерабатывающие предприятия Ростовской области

Средняя закупочная цена 20 сентября 7750 7350 6650 5333,333 29000

Средняя закупочная цена 23 июля 7650 7375 6250 6100 9250 39000

Изменение, +/-% 1,3 –0,3 6,4 –42,3 –25,6
Трейдеры в Ростовской области

Средняя закупочная цена 20 сентября 7673 7105 6675 6600 5066,667 11260 16833

Средняя закупочная цена 23 июля 7354 6884,6 6339 6792 15900 15500

Изменение, +/-% 4,3 3,2 5,3 –2,8 –29,2 8,6
Трейдеры в соседних регионах

Средняя закупочная цена 20 сентября 6387,5 5787,5 5725 5587,5 5200 10537,5 30000 15833

Средняя закупочная цена 23 июля 7000 6310 5260 6610 16500 38000 15200

Изменение, +/-% –8,8 –8,3 8,8 –15,5 –36,1 –21,1 4,2
Источник: Министерство сельского хозяйства Ростовской области, расчеты N.

брала хороший урожай. Экспортом занялась 
даже Албания.

За последние два месяца закупочные цены 
ростовских трейдеров на пшеницу выросли на 
3–5%. Наиболее высокие закупочные цены на 
пшеницу 3-го класса, согласно данным об-
ластного Минсельхоза на 20 сентября, в Ро-
стове держит компания «Каргилл-Дон» — 8 
тыс. руб. за тонну, минимальные у «Астона» 
— 7,5 тыс. руб. за тонну.

Экспортеры зерна связывают повышение 
своей конкурентоспособности на внешнем 
рынке с дальнейшим ослаблением рубля. Тра-
диционное укрепление национальной валюты 
в преддверии выплаты квартальных налогов 

несколько ограничило активность некоторых 
из них.

Основным экспортным товаром остается 
пшеница.

— На сегодня Россия собрала 47 млн тонн 
пшеницы, — сообщил на минувшей неделе 
«Российской газете» министр сельского хо-
зяйства РФ Николай Федоров. — Рассчиты-
ваем, что в итоге ее урожай будет на уровне 
50 млн тонн, тогда как в прошлом году этот 
показатель составлял 37 млн тонн.

Экспортный потенциал России в текущем 
сезоне министр оценил на уровне 20 млн тонн 
с долей пшеницы в нем около 16–17 млн 
тонн.	 Петр Киреев

Фото Сергея Венявского.

Затяжные дожди в странах Причерноморья окажут ценам на 
подсолнечник поддержку  Проливные дожди продолжают препят-
ствовать уборке нового урожая подсолнечника в странах Причерноморско-
го региона. Таково наблюдение экспертов из OilWorld, авторитетного анали-
тического агентства из Германии. Полевые работы идут тревожно медленно, 
и, по мнению экспертов агентства, в перспективе это может стать причиной 
потери существенной доли урожая. В Российской Федерации к началу ми-
нувшей недели было собрано лишь 1,7 млн т подсолнечника против 2,1 млн 
т на аналогичный момент предшествовавшего года — и это невзирая на на-
ращивание, по сравнению с предыдущим сезоном, средней урожайности 
масличных в стране с 17 ц/га до 22 ц/га. В Украине получено 3,3 млн т под-
солнечника против 3,7 млн т на аналогичную дату предшествовавшего года. 
При этом средняя урожайность масличных возросла с 15 ц/га до 18 ц/га. 
Как результат, по мнению экспертов OilWorld, по окончании затянувшегося 
периода депрессии внутренние цены на подсолнечник в регионе вскоре вновь 
начнут расти — агрометеорологи прогнозируют, что ливни не прекратятся до 
самого конца сентября, значит, повода для тревог у аграриев будет все боль-
ше, что вполне способствует постепенному нарастанию напряжения на 
рынке и росту цен на масличные.	  «Зерно Он-Лайн»

Выбор окон связан  
со множеством факторов, 
которые необходимо учесть, 
чтобы сберечь свои время, 
деньги и нервы. Если 
пренебречь хотя бы одним  
из них, можно получить 
некачественные окна  
или низкий уровень услуг  
по их установке либо же  
и вовсе потерять выплаченные 
поставщику деньги.

Правильный выбор окон — серьезное 
дело, констатируют эксперты в сфере 
строительства и ремонта. Начинать, 
разумеется, следует с выбора про-
изводителя. При этом стоит ориен-
тироваться на ГОСТ на металлоплас
тиковые окна, принятый в 2008 году. 
Для Ростовской области оптималь-
ными являются двухкамерные стек
лопакеты толщиной 32–40 мм. Такие 
окна дороже однокамерных, но эко-
номить на их приобретении — боль-
шая ошибка. Экономия приведет к 
образованию на стеклах конденсата 
(окна начинают «плакать») и повы-
шенной сырости в помещениях. Кро-
ме того, металлопластиковые окна с 
недостаточным уровнем теплоизо-
ляции будут слабой защитой и от 
зимних холодов, и от летней жары, 
и от круглогодичного шума.

Помимо количества камер окон-
ные конструкции характеризуются 
качеством материалов, использован-
ных при их изготовлении. Если вы 
увидели внутри окон ржавую воду 
после дождя, значит, в профиле ис-
пользован неоцинкованный металл. 
Большинство новинок профилей рас-
считаны лишь на остекление бытовок 
и цехов. По этой причине знающие 
люди рассчитывают только на не-
мецкое качество. Таким качеством 
обладает немецкая фирма-произво
дитель Rehau. Линейка Rehau весьма 

разнообразна, хотя все изделия этой 
марки отличаются экологичностью и 
высоким уровнем качества и безопас-
ности от попыток несанкционирован-
ного проникновения в помещение.

В частности, в ассортимент ком-
пании входят многокамерные систе-
мы SIB-Design, которые разработа-
ны специально для российского 
климата и рассчитаны на эксплуата-
цию при температуре до –42 граду-
сов Цельсия и высокой относительной 
влажности. Испытания показали, что 
эти стеклопакеты способны в таких 
условиях удерживать температуру в 
помещении на уровне 20 градусов 
без образования конденсата.

Модель Delight-Design от Rehau 
позволяет уменьшить габариты рам, 
коробок и створок, благодаря чему 
площадь стекол и, следовательно, 
количество попадающего в помеще-
ние света увеличиваются на 10%. 

Система премиум-класса Brilliant-
Design отличается эксклюзивным 
дизайном. Большую роль играет и 
качество фурнитуры. Производители 
окон из профиля Rehau используют 
проверенную годами фурнитуру ев-
ропейских марок, которая обеспечит 
лучшую защиту от поддуваний и 
сквозняков.

У производителей и поставщиков 
металлопластиковых окон, которые 
придают большое значение качеству 
своей продукции и услуг, рентабель-
ность бизнеса не превышает 15%, 
говорят эксперты. Поэтому расценки 
значительно ниже среднерыночных 
или скидка в 50% — повод не об-
радоваться, а насторожиться. Не-
добросовестные фирмы, которые 
ставят окна, не предназначенные для 
жилого помещения, дают минималь-
ную гарантию на свою продукцию.

Серьезные компании могут про-
водить специальные акции с боль-
шими скидками, но это временные 

программы. Бригады монтажников 
у серьезных участников рынка со-
стоят из настоящих профессионалов, 
а договор на установку окон вклю-
чает в себя гарантию, действующую 
не менее 3 лет. Доставку окон такие 
компании осуществляют исключи-
тельно грузовыми автомобилями, 
которые оборудованы специальными 
эстакадами для перевозки окон в 
вертикальном положении.

Особенно важно не ошибиться при 
выборе окон для таких некоммерчес
ких организаций, как ТСЖ. Ведь 
потом будет трудно объяснить жиль-
цам, почему за их деньги были уста-
новлены некачественные окна.

Одним из главных признаков того, 
что оконная компания предоставляет 
продукцию и услуги достойного каче-
ства, является наличие у нее длитель-
ной истории работы и множества за-
казчиков. Яркий пример такого игрока 
на ростовском рынке — ООО «Вектор-
ПС». Эта компания работает в течение 
уже 13 лет и специализируется на мон-
таже металлопластиковых окон из про-
филя известной марки Rehau. Среди 
клиентов ООО «Вектор-ПС» тысячи 
частных заказчиков, застройщики жи-
лой недвижимости, государственные 
структуры, коммерческие и некоммер
ческие организации.

Процесс установки окон «Вектор-
ПС» тщательно контролирует на всех 
этапах — от звонка клиента до про-
верки того, все ли в порядке с его 
окнами после определенного срока 
их эксплуатации, и трехлетнего га-
рантийного обслуживания. Это по-
зволяет компании «Вектор-ПС» со-
хранять репутацию надежного по-
ставщика и партнера.

Компания «Вектор-ПС» ждет ростовчан 
по адресу: ул. Текучева, 53/33;
тел.: 290-43-77, 229-04-82;
www.vectorps.ru.	 Реклама

Как не ошибиться при выборе 
металлопластиковых окон?

жилая недвижимость реклама


