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В списке 20 крупнейших 
экспортеров Ростовской 
области по итогам 2013 года, 
составленном Южным 
таможенным управлением 
(ЮТУ), преобладают продавцы 
зерна и жиров. Почти все  
из них улучшили свои позиции 
в рейтинге, к тому же 
добавились и новые компании. 
Производством экспортной 
продукции занимаются всего  
5 компаний, три из них 
ухудшили свое положение  
в списке.

В 2013 году объемы экспорта со­
хранились на уровне 2012 года и 
составили $ 5,4 млрд. По данным 
ЮТУ, на долю двадцати крупнейших 
экспортеров приходится 78% от этой 
суммы ($ 4,21 млрд). Статистика 
ЮТУ не учитывает аффилированность 
компаний, поэтому в рейтинге (см. 
таблицу) на различных позициях 
можно встретить предприятия, вхо­
дящие в одну и ту же группу.

Призовые места остались за теми 
же экспортерами, что и в 2012 году. 
Компании крупных ростовских хол­
дингов «Юг Руси» и «Астон» заняли 
1-е, 2-е и 3-е, 8-е места соответ­
ственно.

На четвертой строчке — компания 
«РИФ», которой год назад вообще 
не было в рейтинге. На ее сайте ска­
зано, что ТД «РИФ» был основан в 
2010 году. Основное направление 
деятельности — закупка сельскохо­
зяйственной продукции и ее экспорт 
в разные страны мира. По данным 
«СПАРК-Интерфакса», 99,99% 
компании владеет «Лапаркан Ин­
вестментс Лимитед» из Кипра. По 
словам участника рынка, пожелав­
шего остаться неназванным, эта 
компания стала крупным зернотрей­
дером благодаря тому, что ее вла­
дельцы недавно купили элеватор, 

однако активы этого бизнеса запи­
саны на другое юрлицо.

На 5-й строчке — маслотрейдер 
федерального масштаба «ЭФКО-
Трейд», улучшивший за год свои по­
зиции, на 6-й — судоходная компа­
ния, которой ранее не было в рей­
тинге.

Далее следует производитель про­
ката РЭМЗ, опустившийся на две 
строчки. На сайте его бывшей голов­
ной компании «Мечел» говорится, 
что в 2013 году собственного со­
ртового проката реализовано на 13% 
меньше, чем в 2012 году, а сторон­
него — на 23% больше, по плоскому 
прокату падение — на 18% и 29% 
соответственно. По данным Ростов­
стата, в 2013 году донской экспорт 
металлов и изделий из них сократил­
ся в стоимостном выражении более 
чем на 20% — в основном за счет 
сокращения экспорта в страны даль­
него зарубежья.

«Тагмет» также опустился на 
строчку ниже. За 11 месяцев 2013 
года экспорт труб из черных металлов 
сократился на 10%, говорится в от­
чете Ростовстата. Однако в этой сфе­

ре были и успешные экспортеры. ООО 
«ИмпэксТрейд» впервые попало в 
рейтинг и заняло 18-ю строчку. Как 
сказано на сайте компании, за ко­
роткое время она стала крупнейшим 
экспортером металлолома из портов 
Дона и Азовского моря в Турцию и 
страны Южной Европы. Кроме того, 
она занимает лидирующие позиции 
по поставкам металлолома на метал­
лургические предприятия России и 
Белоруссии. Согласно данным 
«СПАРК-Интерфакса», бизнес при­
надлежит двум компаниям, заре­
гистрированным за рубежом.

Новочеркасский электродный за­
вод постепенно сдает позиции. По 
данным Ростовстата, за 11 месяцев 
2013 года донской экспорт графи­
тированных электродов сократился 
почти в 2 раза.

Стабильно на 13-м месте остает­
ся «Донской табак» (входит в «ГРУП­
ПУ АГРОКОМ»). Год назад компания 
закрыла сделку по приобретению 
84,5% греческой табачной компании 
Sekap.

— Приобретение греческого про­
изводителя, имеющего налаженные 
каналы поставок продукции на ближ­
невосточные, европейские рынки, 
рынок стран Северной Африки, по­
зволит значительно увеличить экс­
портный потенциал табачного бизнес-
комплекса, — говорил тогда Сергей 
Сапотницкий, гендиректор ООО 
«ГРУППА АГРОКОМ».

На четыре строчки вверх поднял­
ся «Атлантис-Пак», один из пяти 
производителей, присутствующих в 
рейтинге. По данным пресс-службы, 
«Атлантис-Пак» поставляет свою 
продукцию в 83 страны мира. Объем 
экспортных поставок за 2013 год 
составил $ 55 млн, или 2 млрд рублей 
без НДС. За год он увеличился на 
159,5 млн руб., или 8,7%.

— Наибольший прирост экспорта 
нам обеспечили государства Европы, 

20 крупнейших экспортеров Ростовской области, по данным ЮТУ

2013 2012 Название Город Профиль деятельности

1 1 Новошахтинский завод нефтепродуктов Красносулинский р-н Переработка нефти

2 2 Юг Руси Ростов Торговля маслами, жирами, зерном

3 3 Астон Ростов Торговля маслами, жирами, зерном

4 – Риф Ростов Торговля зерном

5 7 Эфко-Трейд Ростов Торговля маслами, жирами, зерном

6 – Палмали Ростов Судоходная компания

7 5 Рэмз Шахты Производство проката

8 4 Астон Ростов Торговля маслами, жирами, зерном

9 8 Таганрогский металлургический завод Таганрог Производство труб

10 16 Южная сырьевая компания Батайск Торговля зерном

11 10 Агропром-импэкс Таганрог Торговля зерном

12 11 Новочеркасский электродный завод Новочеркасск Производство электродов

13 13 Донской табак Ростов Производство табачной продукции

14 18 Атлантис-Пак Аксайский р-н Производство оболочек для колбасных  
изделий

15 – Грэйнвелл Таганрог Торговля зерном

16 – Южный центр Ростов Торговля зерном

17 – Шахтоуправление «Обуховская» Зверево Добыча угля

18 – Импэкстрейд Ростов Продажа лома черных металлов

19 9 ПТУ «Шолоховское» Белокалитвинский р-н Деятельность ж.-д. транспорта

20 – Азовский портовый элеватор Азов Перевалка зерна

Крупный донской экспорт  
все больше опирается на зерновиков

Северной и Южной Америки, Юго-
Восточной Азии и Африки, — со­
общили в пресс-службе компании. 
— В сравнении с 2012 годом вы­
ручка за счет государств, располо­
женных на этих территориях, увели­
чилась более чем на $ 7,7 млн, что 
равно 33%. Самый высокий прирост 
выручки в 2013 году показала наша 
разработка 2012 года — проницае­
мая оболочка «АйЦел». В наших 
планах — увеличить показатели экс­
порта в 2014 году на 13%.

Зернотрейдеры, которые прева­
лируют в списке крупнейших экс­
портеров, или улучшили свой рейтинг 
(например, 10-я и 11-я строчки), или 
же появились в нем впервые (15-я и 
16-я строчки). ООО «Грэйнвелл», 
согласно информации «СПАРК-
Интерфакса», — это актив таганрог­
ской группы компаний «Валары». В 
списке 2012 года на 17-м месте на­
ходилась другая компания этой груп­
пы — «Валинор-менеджмент». Глав­
ный собственник Южного центра 

— швейцарская компания, а 5% при­
надлежит Артему Сурову, бывшему 
члену СД ОАО «Югтранзитсервис», 
которое стало активом группы «Ва­
лары». Владелец ООО «Южная сы­
рьевая компания» зарегистрирован 
на Кипре, а ЗАО «Агропром-Импэкс» 
принадлежит неким гражданам Рос­
сии.

ООО «Азовский портовый элева­
тор», замыкающее список крупней­
ших экспортеров, видимо, тоже взя­
лось за экспорт зерна. Как сказано 
на его сайте, элеватор построен в 
2003 году для перевалки на суда до 
1,5 млн тонн зерна в год. Порт име­
ет две причальные стенки, которые 
позволяют принимать зерно как с 
железнодорожного, так и с автотран­
спорта, и обеспечивает одновремен­
ную отгрузку двух судов водоизме­
щением 3–5 тыс. тонн. Емкость 
элеватора рассчитана на 33 тыс. тонн 
одновременного хранения зерновых 
и масличных культур.

Татьяна Дудник

в таких условиях доплачивает за по­
средничество москвичам, в итоге 
получая индекс 0,85, и вольготно 
себя чувствует. В настоящее время 
участники ВЭД понимают, как стро­
ится политика взимания таможенной 
стоимости, поэтому количество су­
дебных разбирательств в ЮТУ суще­
ственно снизилось. Компании осо­
знают, что декларирование недосто­
верной стоимости не приведет к 
хорошему. Таможенная служба в 
течение 3 лет может выявить эти фак­
ты и доначислить таможенные сборы. 
Чем так рисковать, проще оформлять 
импорт через Москву.
N: — В экспорте доминирование 
крупнейшей двадцатки еще более 
сильное.

В.Б.: — Экспортом занимаются 
лишь производители или трейдеры, 
а возмещать НДС очень сложно. 
Наша компания, например, экспор­
тировала продукцию, после чего воз­
врат НДС занял 3,5 месяца. Я уча­
ствовал в налоговом форуме и воз­
мущенно сказал чиновникам и на­
логовикам: «Сейчас везде электро­
ника. В таможне электронное тамо­
женное декларирование охватывает 
почти 100% грузов. В налоговую все 
предприятия сдают отчетность в 
электронном виде. Есть справочная 
информация из таможенной службы, 
что все отправлено. Налоговикам 
остается только одобрить возврат 

НДС. Но нет, они требуют сначала 
одну бумагу, потом другую. Если 
государство хочет помочь малому и 
среднему бизнесу, надо сократить 
срок проверок с трех месяцев до 
одного». В настоящих условиях экс­
порт не стимулируется. Предприятие 
получает возврат НДС только в том 
случае, если все «бумажечки» оформ­
лены идеально и только если по ис­
течении 3 месяцев каждый день на­
чинаешь названивать в налоговую 
службу, не обращая внимания на то, 
что от тебя отмахиваются. Многие 
предприятия просто боятся экспор­
тировать, потому что в существующих 
условиях экспортом занимаются 
только крупные компании, знающие 

порядок оформления и всю подно­
готную нормативных требований.
N: — Чем, помимо упрощения 
процедуры возврата НДС, госу-
дарство может помочь участни-
кам ВЭД в активизации их дея-
тельности?

В.Б.: — На мой взгляд, надо по 
примеру Европы отказаться от опре­
деления таможенной стоимости. Мои 
коллеги задали вопрос европейским 
таможенникам: «Почему вы жестко 
не контролируете таможенную стои­
мость?» Они ответили, что таможен­
ные платежи идут в бюджет Евро­
союза. У нас прямая аналогия — 
Таможенный союз, чьи доходы де­
лятся на три государства. А вот налог 
на добавленную стоимость — на­
циональный. Если какая-нибудь 
страна в Евросоюзе начнет жестко 
контролировать таможенную стои­
мость, например увеличит стоимость 
завозимого подсолнечного масла с 
10 до 20 долларов, то национальные 
предприниматели сразу прогорят, 
потому что заплатят больше, чем кон­
куренты из соседнего государства. 
С другой стороны, если предприни­
матель заявляет таможенную стои­
мость 5 долларов, он платит мизер­
ные отчисления, его пропускают. 
Однако в дальнейшем к нему при­
ходит налоговая служба и показы­
вает, что его контрагент продает 
масло по 20, а не по 5 долларов. 

Компании доначисляют налоги, ко­
торые идут уже не в бюджет Евро­
союза, а в национальный бюджет. В 
России зажали таможенную стои­
мость, а в Белоруссии и Казахстане 
она совсем другая. Наша доля та­
моженных платежей — свыше 70%, 
но она распределяется на троих,  
т. е. мы отдаем реально свои доходы 
Белоруссии и Казахстану.
N: — Каковы прогнозы развития 
донского экспорта-импорта в 
этом году?

В.Б.: — Все зависит от полити­
ческих отношений с Европой, США. 
Если экономическая блокада про­
должится, то продажи России тех­
нологического оборудования будут 
ограничиваться, соответственно, наш 
импорт сократится. Хотя Австрия и 
Германия не согласились с санкция­
ми. Например, две крупные корпо­
рации, специализирующиеся на аэро­
навигации, готовы поставлять нашим 
компаниям оборудование на очень 
большую сумму. Некоторые европей­
ские компании решили теперь стро­
ить собственные заводы в России. 

Многое будет зависеть и от ситуации 
в Иране и, соответственно, от цен на 
нефть.
N: — В ноябре прошлого года на 
рынке международных автомо-
бильных перевозок возникли 
сложности с провозом импорта 
из-за отмены книжек междуна-
родных перевозок (система TIR). 
Что происходит сейчас?

В.Б.: — Отмена создала большие 
трудности для перевозчиков и тамо­
женной службы. Когда товар идет в 
Россию, западные таможенники (и 
даже наши белорусские коллеги) 
срывают таможенные пломбы, и груз, 
например, из Польши в Россию идет 
уже только под ответственностью 
перевозчика. Соответственно, в таких 
условиях российские таможенники 
не уверены, что в машину погружено 
то, что заявлено в документах, и тра­
тят больше времени на контроль. 
Система TIR пока еще работает, но 
пломбы все равно срывают, потому 
что процесс, начатый в Москве, слож­
но остановить.	 Беседовала

Татьяна Дудник

В ГК «ТАМГА» на сегодняшний день входят 5 ком­
паний, оказывающих услуги в сфере таможенного 

оформления и логистики.

О компании. 

Валерий Евгеньевич Болюченко родился в 1958 году. 
В 1981 году окончил РИИЖТ по специальности «Элект­

ровозная тяга». Возглавляет ГК «ТАМГА» с 1990 года.

О собеседнике. 

«НДС возвращают 

только в случае, если

все «бумажечки» 

оформлены 

идеально и только 

если через 3 месяца 

каждый день 

названиваешь  

в налоговую службу».

себе только “монстры”»


