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Самым крупным завершенным 
региональным проектом  
стало новое производство 
индейки ГК «Евродон»  
(см. таблицу). Главный тренд 
— рост инвестиционной 
активности компаний, 
выпускающих продукты 
питания, комплектующие  
для «РЖД» и стройматериалы. 
Другая динамичная группа — 
инвесторы торговой 
недвижимости.

Новый мясоперерабатывающий ком­
плекс, запущенный ГК «Евродон» в 
конце осени, стал самым масштаб­
ным из числа реализованных в 2015 
году проектов.

По данным пресс-службы компа­
нии, стоимость нового производства 
индейки составила 18 млрд руб. 
Комплекс позволит производить 150 
тыс. тонн мяса в год — в 3,5 раза 
больше, чем выпускает компания 
сегодня. Ранее глава ГК Вадим Ва­
неев упоминал, что выход на полную 
мощность состоится в 2017 году, 
после чего «Евродон» займется экс­
портом и активным развитием соб­
ственной розницы. Проект реализо­
ван на средства госкорпорации ВЭБ, 
государство субсидирует процентную 
ставку по кредиту.

Аналогичную поддержку област­
ного Минсельхозпрода получает 
компания «Рафаэль», построившая 
мясохладобойню в Родионово-

Несветайском районе на кредитные 
средства РСХБ. Инвестор занима­
ется разведением и выпуском мяса 
крупного и мелкого рогатого скота. 
Еще один производитель продуктов 
питания, попавший в список круп­
нейших инвестпроектов, — «Дон­
маслопродукт», запустивший новый 
экстракционный цех и намереваю­
щийся увеличить выпуск нерафини­
рованного подсолнечного масла в 
1,6 раза: до 60 млн литров в год.

Федеральный производитель мяса 
АПХ «Мираторг» создал в Мясни­
ковском районе новый логистический 

центр для хранения замороженной 
и охлажденной продукции объемом 
1,3 тыс. тонн.

За прошедший год производствен­
ные компании заметно расширили 
присутствие в списке крупнейших 
реализованных проектов. В их чис­
ле — контрагент «РЖД» Новочер­
скасский электровозостроительный 
завод, запустивший импортозаме­
щающее производство генераторов 
для тепловозов, а также Таганрогский 
литейный завод, основа ассортимен­
та которого — чугунные отливки, в 
том числе детали для железных дорог. 

Производят и замещают с помощью
Основу списка крупнейших инвестпроектов, реализованных в 2015 году в Ростовской области, составляют 

производственные компании, в большинстве своем имеющие господдержку и выполняющие функцию 

импортозамещения

Новый комплекс «Евродона».

Завершенные в 2015 году в Ростовской области инвестпроекты
Компания Описание проекта Стоимость проекта

ГК «Евродон» Мясоперерабатывающий комплекс в Октябрьском районе; после 
его выхода на проектную мощность в 2017 году выпуск мяса ин­
дейки увеличится с 44 до 150 тыс. тонн в год.

18 млрд руб.

METRO Cash & Carry Центр мелкооптовой торговли общей площадью 9,2 тыс. кв. м в 
Северном жилом массиве

20–22 млн евро 
(1,5–1,7 млрд руб.)

Инвестор неизвестен ТРЦ «Левенцовский» общей площадью 16 тыс. кв. м 800 млн руб.*

«Тандер» (сеть «Магнит») Гипермаркет в Левенцовском микрорайоне и еще два – в Гуково 775 млн руб.*

НЭВЗ Завод начал выпускать генераторы для тепловозов, которые ра­
нее закупались в Украине

600 млн руб.

Таганрогский литейный 
завод

Новое предприятие начало работу в Таганроге на площадях за­
вода «Красный гидропресс». Оно производит мелкие чугунные 
детали для железной дороги, автопрома и других отраслей эко­
номики. Частично контролируется корпорацией «Тактическое ра­
кетное вооружение»

500 млн руб.

«Рафаэль» Мясохладобойня мощностью 70 тонн мяса в сутки в Родионово-
Несветайском районе

450 млн руб.**

«Донмаслопродукт» Цех экстракции жмыха, который позволит компании увеличить 
производство нерафинированного масла в 1,6 раза, до 60 млн 
литров в год

440 млн руб.

«Европолимер» Новое оборудование для выпуска полимерных пленок 3,2 млн евро (240 
млн руб.)

«Мираторг» Логистический центр общей площадью 3,5 тыс. кв. м в Мясни­
ковском районе

200 млн руб.

Ростовский трубопро­
фильный завод

В Зернограде начал работу завод по производству электросвар­
ных стальных труб для строительства проектной мощностью 120 
тыс. тонн труб в год

200 млн руб.

*Оценки экспертов, которые привлекались N и другими СМИ при освещении данных проектов. 
**Данные официального сайта правительства Ростовской области.

НЭВЗ на льготных условиях исполь­
зует заем Фонда развития промыш­
ленности — 107 млн руб.

Финансовый аналитик ИХ «ФИ­
НАМ» Тимур Нигматуллин отмечает, 
что умеренная активизация инвест­
деятельности в обрабатывающей 
промышленности региона соответ­
ствует общероссийской тенденции.

— Она обусловлена несколькими 
факторами. Основной — существен­
ное ослабление рубля, — говорит он. 
— На этом фоне продукция отечест­
венных компаний получила значи­
тельное ценовое преимущество перед 
импортом как на внутреннем рынке, 
так и с точки зрения экспортных по­
ставок. Отдельно отмечу влияние 
факторов господдержки и продо­
вольственных санкций. Производи­
тели продуктов питания получили 
возможность существенно нарастить 
долю рынка и увеличить норму при­
были за счет повышения цен.

В целом, по данным сайта регио­
нального правительства, индекс про­
мышленного производства области 
за десять месяцев с начала года вы­
рос на 39,6% к уровню аналогично­
го периода 2014 года; средний по­
казатель по России — минус 3,3%.

По словам Тимура Нигматуллина, 
среди ключевых факторов, от которых 
зависит развитие ситуации в 2016 
году, — геополитика и динамика цен 
на нефть, которые влияют на способ­
ность правительства финансировать 
программы господдержки.

Сложная экономическая 
ситуация не помешала АКБ 
«РосЕвроБанк» (АО) (далее — 
РосЕвроБанк) заметно 
улучшить свои показатели  
в нынешнем году. Во многом 
этому способствовали новые 
возможности, которые кризис 
в экономике открыл перед 
клиентами банка, считает 
управляющий его ростовским 
филиалом Сергей Свириденко.

— Насколько сильно экономи
ческая обстановка, сложившая-
ся в нынешнем году, повлияла 
на бизнес клиентов РосЕвроБан-
ка в Ростовской области?

— Среди наших клиентов доста­
точно много крупных промышленных 
предприятий, продукция которых 
соответствует по качеству иностран­
ным аналогам. Эти компании серьез­
но нарастили объемы производства, 
продаж и прибыли по сравнению с 
прошлым годом. У них появился до­
полнительный экспортный потенциал. 
Рост внутреннего спроса дал им еще 
один толчок к развитию. Свою роль 
здесь играет государственная под­
держка импортозамещения, которая 
создает предпосылки для инвести­
рования. Эти программы позволяют 
предприятиям получать субсидии на 
оплату процентов по кредитам на 
срок до пяти лет в размере 70% клю­
чевой ставки ЦБ, а это, фактически, 
более половины всех процентных 
расходов. В том числе благодаря 
этому мы видим, что компании мо­
дернизируют производство, понимая, 

что без этого в следующем году они 
попросту не смогут удовлетворить 
внутренний спрос на свою продук­
цию.
— Каких результатов с точки 
зрения показателей банковского 
бизнеса помогла вам добиться 
активная работа с крупными кли-
ентами?

— В нынешнем году ростовский 
филиал РосЕвроБанка вошел в пер­
вую тройку среди банков, работаю­
щих на территории региона, по тем­
пам роста кредитного портфеля, 
который составил у нас более 3 млрд 
рублей, по итогам первого полугодия 
— почти 1,8 млрд рублей. Темпы 
роста достигали 66%, в то время как 
рынок в целом, напротив, падал. В 
нынешнем году два ведущих между­
народных рейтинговых агентства 
— Fitch и Standart & Poors — при­

своили РосЕвроБанку достаточно 
высокие рейтинги, объяснив это вы­
соким качеством его корпоративно­
го управления, эффективностью 
работы с рисками, высокой долей 
диверсифицированных и дешевых 
средств на текущих счетах.
— Как банк развивал свой роз-
ничный бизнес?

— Основу нашей клиентской базы 
в рознице составляют сотрудники 
крупных компаний, которые реали­
зовали в РосЕвроБанке зарплатные 
проекты. Частных клиентов у нас 
довольно много, и банк считает раз­
витие в этом сегменте важной со­
ставляющей своего бизнеса. В на­
стоящее время РосЕвроБанк гото­
вится выпустить на рынок систему 
онлайн-обслуживания розничных 
клиентов через удобный web-интер­
фейс. Этот продукт включает в свой 
состав обширный функционал — от 
возможностей для оперативного 
управления счетами и осуществления 
переводов до подачи заявок на кре­
дитование и открытие новых вкладов. 
Думаю, он привлечет внимание на­
ших клиентов и будет способствовать 
более активному использованию ими 
услуг РосЕвроБанка.

«Кризис подтолкнул
к развитию»

Филиал «Ростов-на-Дону»
АКБ «РосЕвроБанк» (АО):
Ростов-на-Дону,
ул. Красноармейская, 91;
тел.: 264-04-39; www.rosevrobank.ru.
Ген. лиц ЦБ РФ № 3137.	 Реклама

Известный московский юрист 
и эксперт по экономической 
безопасности Владимир Туров 
перед своей конференцией  
в Ростове «Как снизить налоги 
и обезопасить бизнес» 
прокомментировал отзыв 
лицензии у 3 московских 
банков и историю  
со «Спецнефтегазом».

Текущая неделя ознаменовалась 
двумя громкими событиями: отзывом 
Банком России лицензий сразу у 3 
банков («Дил-банк», «Ренессанс» и 
Коммерческий банк развития) и воз­
мещением компанией ЗАО «НПО 
“Спецнефтегаз”» государству почти 
800 млн рублей за неуплату нало­
гов.

— За последние 2 года по при­
чине отзыва лицензий с рынка ушли 
185 банков. На этой неделе, как мы 
видим, их число пополнили еще 3 
кредитных организации. У Централь­
ного банка огромное количество 
способов обанкротить любой банк. 
Например, если вы не соблюдаете 
требования по противодействию ле­
гализации доходов, полученных пре­
ступным путем. Прочтите эти вос­
хитительные требования — их более 
полутора сотен, и они сформулиро­
ваны таким образом, что их практи­
чески невозможно выполнить. Я 
уверен, что условия работы финан­
совых организаций будут еще боль­
ше ужесточаться и дальше, — про­
комментировал юрист, управляющий 
ООО «ЮК “Туров и партнеры”» Вла­
димир Туров.

По прогнозам эксперта, доходы 
90% населения (с учетом инфляции) 

в ближайшие 3 года снизятся более 
чем на 20–40%, ставки по кредитам 
будут расти, объемы кредитования 
— уменьшаться. Туров подчеркива­
ет, что, по самым оптимистичным 
прогнозам, доходы вернутся к уров­
ню начала 2014 года не ранее чем 
к 2020-му.

Юрист также считает, что история 
с ЗАО «НПО “Спецнефтегаз”» — это 
сигнал бизнесу о том, что сфера эко­
номического контроля еще более 
ужесточилась.

— «Спецнефтегаз» был пойман 
на обналичивании средств и запла­
тил за свободу руководителя 787 
миллионов рублей. Я много раз го­
ворил: с 2013 года эпоха «обнала» 
закончилась. С середины 2016-го 
уголовных дел, подобных названно­
му выше, будет много. С 1 января 
2015 года все данные о связях с 
обнальными конторами зафиксиро­
ваны и срок привлечения к уголовной 
ответственности за сотрудничество 
с ними равен 10 годам. Клюв жаре­
ного петуха вплотную приблизился 
к пятой точке налогоплательщиков. 
Каково решение? Об этом я буду 
говорить на двухдневной конферен­
ции в Ростове-на-Дону, — пояснил 
Туров.

Встречу для предпринимателей из-
вестный московский юрист Владимир 
Туров проведет в Ростове-на-Дону 21 и 
22 марта. В рамках конференции он 
представит программу «Как снизить 
налоги и обезопасить бизнес с учетом 
изменений законодательства 2016 
года».
Регистрация по тел.: (863) 256-86-46.
Организатор: Business Life.	 Реклама

Как работать бизнесу 
в будущем году?


